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Recenzja
rozprawy doktorskiej mgr. Adriana Zbrojewskiego

nt. Charakterystyka prawna umow o posrednictwo

l. Uwagi ogolne.

Recenzowana rozprawa doktorska mgr. Adriana Zbrojewskiego zostala napisana na
Wydziale Prawa i Administracji Uniwersytetu £.0dzkiego pod kierunkiem naukowym prof. dr.
hab. Wojciecha J. Katnera. Poswigcona zostata interesujacej problematyce charakterystyki
prawnej umow o posrednictwo. Wybor tematu dysertacji w pelni zasluguje na aprobatg.
Wynikajacy z niego temat badawczy odnosi si¢ do bardzo zloZzonego zagadnienia, doniosltego
nie tylko z teoretycznego, ale rowniez z praktycznego punktu widzenia. Analiza
charakterystyki prawnej uméw o posrednictwo zarowno nazwanych, jak i nienazwanych, jest
niewatpliwie bardzo interesujacym zagadnieniem, bgdacym Zrddltem kontrowersji. Dotycza
one zwlaszcza wyodregbnienia kategorii umow o posrednictwo, a tym samym wyznaczenia
kryteriow decydujacych o =zaliczeniu umowy do tej grupy. Oznacza to koniecznos¢
odpowiedzi na pytanie, jak nalezy rozumie¢ szeroko rozumiane posrednictwo i jakie cechy
skladajg si¢ na charakter prawny uméw nalezacych do tej kategorii.

Problematyka charakterystyki umow o posrednictwo w ogdlnosci nie byta do tej pory
przedmiotem opracowania monograficznego, a dotychczasowy dorobek doktryny jej
dotyczacy jest nieznaczny. Doktorant podjat si¢ wigc pionierskiego zadania dogl¢bnego
zbadania zagadnienia, ktére nie bylo dotad przedmiotem gruntownej analizy w polskiej
doktrynie prawa.

Wskazane okoliczno$ci potwierdzaja traftno$¢ wyboru tematu i podjecia si¢ przez
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problematyki badawczej oraz rozwiklania zagadnien budzacych kontrowersje na tle
uregulowania i funkcjonowania w obrocie uméw o posrednictwo.

Whioski wyplywajace z przeprowadzonej w pracy analizy sa istotne nie tylko w
zakresie teoretycznych rozwazan dotyczacych omawianej konstrukcji, czy praktycznego jej
wykorzystania, ale rowniez moga zosta¢ rozpatrzone W kontekscie ewentualnych nowelizacji
unormowan odnoszacych si¢ do tytulowej problematyki. Dotyczy to zwlaszcza

przedstawionych uwag de lege ferenda oraz zawartej w pracy propozycji zmian w przepisach.

1. Ocena struktury pracy.

Recenzowana praca doktorska mgr. Adriana Zbrojewskiego ma forme standardowego
wydruku komputerowego i liczy 319 stron. Jej konstrukcja jest prawidlowa. Rozprawa
zawiera przedstawiajacy strukture pracy spis tresci, wykaz skrotow, wykaz literatury i wykaz
orzecznictwa, uwagi wprowadzajace (oznaczone jako rozdziat I), sze§¢ rozdziatow, wnioski
koncowe (oznaczone jako rozdziat VIII).

Wykaz skrotow obejmuje zestawienie uzytych w pracy skrotow tytulow aktow
prawnych, nazw urzedéw, instytucji 1 sagdow, tytuldéw publikatorow i czasopism, a takze
innych skrétow.

Wykaz literatury zawiera 365 publikacji polskich i zagranicznych. Wykaz
orzecznictwa wykorzystanego w pracy obejmuje 16 orzeczen unijnych, 53 orzeczenia Sadu
Najwyzszego, 28 orzeczen sagdow apelacyjnych oraz 2 orzeczenia sadéw administracyjnych.

W Uwagach wprowadzajacych (Rozdziat 1) Doktorant przedstawil uzasadnienie
podjecia ujete] w temacie problematyki badawczej, sformutowat cel dysertacji oraz pytania
badawcze, zaprezentowat sposob prowadzenia badan, ich zakres oraz strukture pracy, a takze
stosowane w pracy metody badawcze.

Zasadnicze rozwazania zawarte zostaly w szesciu rozdziatach merytorycznych, ktore
dzielg si¢ na dalsze jednostki redakcyjne (wyjatkiem jest rozdziat II). Ich uktad jest logiczny,
prawidtowy 1 umozliwit Doktorantowi wiasciwag realizacj¢ wskazanych w pracy zalozen
badawczych oraz prezentacj¢ rozwazan. Doktorant konsekwentnie w poszczegdlnych
rozdziatach wyodrgbnit ,,wprowadzenie” oraz ,,wnioski”. Podkreslenia wymaga zachowanie
w konstrukcji pracy proporcji migedzy poszczegolnymi jednostkami redakcyjnymi, z
wyjatkiem rozdziatu 1II, liczacego 10 stron. Poza tym pozytywnie oceni¢ nalezy
przeprowadzenie do$¢ szczegdtowego podziatu rozdziatéw na dalsze jednostki redakcyjne w
sposob umozliwiajacy sprawne poruszanie si¢ w obrebie wielu prezentowanych w pracy

zagadnien.



Rozdziat Il pracy ,,Geneza i znaczenie gospodarcze posrednictwa” poswigcony zostat
prezentacji ksztaltowania si¢ umoéw z zakresu posrednictwa i dotyczacych ich regulacji, a
takze przedstawieniu jego gospodarczego wykorzystania i ptyngcych z tego korzysci.

Rozdziat Il rozprawy doktorskiej ,,Umowy o posrednictwo w kodeksie zobowigzan i
kodeksie handlowym” zawiera rozwazania po$wigcone uksztattowanym w tych aktach
prawnych umowom: o posrednictwo, ajencyjnej, komisu i zlecenia.

W rozdziale 1V ,,Umowy o posrednictwo w kodeksie cywilnym” poddane zostaty
analizie umowy agencyjna i komisu. Omoéwiono w nim takze znaczenie dla umoéw o
posrednictwo przepisOw o umowie zlecenia, w tym odpowiednie stosowanie przepisoéw o
zleceniu do nienazwanych umoéow o posrednictwo.

Rozdziat V ,Pozakodeksowe umowy o posrednictwo” zawiera analizg
wyspecjalizowanych umoéw agencyjnych, umow maklerskich (brokerskich), umowy o
posrednictwo w obrocie nieruchomo$ciami oraz umowy o posrednictwo kredytu
hipotecznego.

Rozdziat VI ,,Umowy o posrednictwo a inne umowy” po$wigcony zostal wykazaniu
podobienstw i1 réznic pomigdzy umowami o posrednictwo a umowg zlecenia, umowa
dystrybucyjna i umowa franchisingu, umowa akwizycyjng, dystrybucja ubezpieczen oraz
umowami o doradztwo.

Rozdziat VII zostat zatytutowany ,,Rodzaje umoéw o posrednictwo”. Zaprezentowano
w nim klasyfikacje umow o posrednictwo wyodrebnione wedlug réznych kryteriow.
Omoéwiono umowy o posrednictwo: w znaczeniu waskim 1 szerokim, handlowe i
niechandlowe, stale i dorywcze, zalezne 1 niezalezne, nazwane 1 nienazwane, ogolne i
szczegoblne, a takze posrednictwo zbywcze 1 nabywcze.

Rozdzial VIIlI stanowiacy ,,Wnioski koncowe” zawiera uwagi dotyczace
wyodrebnienia grupy umow o posrednictwo, ich cech charakterystycznych, réznic pomig¢dzy
takimi umowami oraz uwagi ich dotyczace de lege lata i de lege ferenda.

Pewne zastrzezenia budzi oznaczenie Uwag wprowadzajacych oraz Wnioskow
koncowych jako rozdzialdw. Lepszym rozwigzaniem jest tradycyjne traktowane takich czesci

pracy jako jednostek redakcyjnych poza strukturg rozdzialdéw merytorycznych.

I11.  Ocena formalnej strony pracy.
Praca napisana zostatla dojrzaltym, klarownym i precyzyjnym je¢zykiem. Zaréwno
czeSci tekstu zawierajace przedstawienie wystepujacych w doktrynie i1 orzecznictwie

stanowisk, jak i te poswiecone analizie regulacji prawnych zostaly skonstruowane w sposob



jasny 1 logiczny. Podkre$lenia wymaga wykorzystanie przez Doktoranta w oryginale
literatury obcej.

Przypisy skonstruowane zostaly prawidlowo, stluzg przede wszystkim wskazaniu
zrodet przedstawionych w tekscie pogladow, czy wyjasnieniu uzytych pojeé, zawierajg tez
nawigzania do zasadniczego watku rozwazan.

Podkreslenia wymaga bardzo staranna korekta jezykowa tekstu. W pracy wystepuja

wprawdzie drobne omylki jezykowe, jednak majg one sporadyczny charakter.

IV.  Ocena metodologii pracy.

Praca zostata zbudowana prawidtowo pod wzgledem metodologicznym. Recenzowana
rozprawa odnosi si¢ do problematyki, ktéra stanowi przedmiot zainteresowania przede
wszystkim nauk prawnych. Objete nia rozwazania koncentruja si¢ wokot zagadnien z zakresu
prawa cywilnego. Determinuje to rodzaj zastosowanych w pracy metod badawczych. Trafnie
zasadnicza role odgrywa metoda dogmatyczna. Doktorant prawidtowo stosuje zasady
interpretacji  przepisow, wykorzystujac wykladni¢ jezykowa, systemowa, a takze
funkcjonalng. W pracy =zastosowano rowniez metode historyczna, przedstawiajac
ustawodawstwo 1 poglady doktryny miedzywojennej i jej wplyw na aktualne rozumienie
umow o posrednictwo, a takze wykazano przemiany, jakim podlegalo ujecie tej kategorii
umow. W ograniczonym zakresie wykorzystano metod¢ porownawcza, przedstawiajac
rozwigzania obowigzujace na gruncie prawa niemieckiego, ktére wptynety na unormowanie
uméw dotyczacych posrednictwa w kodeksie zobowigzan oraz w kodeksie handlowym.
Doktorant w rzeczowy sposdb uzasadnit ograniczenie prowadzonych badan do prawa
polskiego oraz ograniczong przydatno$¢ badan prawnoporéwnawczych dla osiaggnigcia celow
pracy. Ponadto pewna namiastk¢ metody empirycznej stanowi przeprowadzona w pracy
analiza orzecznictwa. Jako podstawowa zastosowang w pracy metod¢e rozumowania
Doktorant wskazat indukcje niezupeina.

Doktorant w Uwagach wprowadzajacych przedstawil w sposob przejrzysty gtowny cel
pracy, ktorym jest proba odpowiedzi na sformutowane gléwne pytania badawcze (s. 34).
Odnosza si¢ one do mozliwosci wyodrgbnienia grupy umoéw o posrednictwo, cech
decydujacych o przynaleznosci danego typu umowy do umoéw o posrednictwo, istoty
posrednictwa w ujgciu prawnym, podobienstw 1 rdéznic pomiedzy typami umoéOw o
posrednictwo oraz konsekwencji postrzegania uméw o posrednictwo jako grupy. Zawarte w

pracy rozwazania zostaty ukierunkowane na udzielenie odpowiedzi na postawione pytania.



Ponadto Doktorant jednoznacznie wyznaczyl obszar badan, przyjmujac za podstawe
rozwazan umowy, ktorych zakwalifikowanie do grupy uméw o posrednictwo nie budzi
watpliwosci, zaliczajagc do nich umowy: agencyjng, komisu, o posrednictwo zwykle oraz
maklerskie (brokerskie). Wskazatl tez, ze podstawe ocen dokonywanych w pracy stanowi
kryterium odnoszgce si¢ do $wiadczenia posrednika. Dodatkowo do objetych badaniem
elementoéw konstrukcyjnych uméw o posrednictwo zaliczyt $wiadczenie drugiej strony oraz
dodatkowe obowigzki posrednika.

Synteza wnioskow wynikajacych z przeprowadzonych badan dogmatycznych
pozwolita Doktorantowi na udzielenie odpowiedzi na postawione w pracy pytania badawcze,
a w rezultacie realizacje celu rozprawy. Wnioski badawcze, bedace wynikiem
przeprowadzonych w pracy analiz teoretycznych Doktorant sformutowal w zamykajacym
prace rozdziale obejmujacym wnioski koncowe dotyczace umow o posrednictwo de lege lata
oraz de lege ferenda.

Prace cechuje konsekwencja we wszechstronnym zbadaniu prezentowanego
zagadnienia oraz umiejetno$¢ prawidlowego doboru argumentéw. W toku rozwazan w niej

zawartych zostaty udzielone odpowiedzi na przytoczone na wstgpie pytania badawcze.

V. Ocena merytoryczna tresci pracy.

Rozwazania zawarte w rozprawie zawieraja wieloplaszczyznowa analiz¢ problemu
badawczego wyrazonego w tytule pracy, uwzgledniajaca jego poszczegéOlne elementy.
Doktorant dokonat wnikliwego 1 kompleksowego omodwienia zagadnieh wigzacych si¢ z
problematyka charakteru uméw o posrednictwo. W pracy przedstawione zostaly szerokie
rozwazania poswigcone poszczegodlnym umowom cywilnoprawnym, ktore zostaly zaliczone
do tytutowej kategorii. Prezentujg one wysoki poziom merytoryczny i stanowig potwierdzenie
umieje¢tnosci badawczych Doktoranta oraz jego rozleglej wiedzy z zakresu prawa cywilnego.
Zagadnienie uméw o posrednictwo zostalo omoéwione z duzym zaangazowaniem, w Sposob
bardzo rzetelny, interesujacy, usystematyzowany. Doktorant uwzglednil zarowno aspekty
teoretyczne, jak i praktyczne zawarcia takich uméw i ich wykonywania.

Wysoko ocenia¢ nalezy tez wiedze historyczng Doktoranta dotyczaca ksztattowania
si¢ aktualnej regulacji uméw o posrednictwo. Wykazal si¢ tez biegla znajomoscig i
umiejetnoscig przeprowadzenia krytycznej analizy prezentowanego w pracy orzecznictwa.
Podkreslenia wymaga bogata i umiejetnie wykorzystana w dysertacji literatura krajowa i

zagraniczna, co dowodzi erudycji Doktoranta.



Doktorant dowiodt umiejetnosci syntetycznej prezentacji i klasyfikacji pogladow
doktryny i judykatury dotyczacych omawianej problematyki, a takze ich analizy i krytycznej
oceny. Wykazal si¢ tez umiejetnoscig formulowania wiasnych wnioskow, ktore w kazdym
przypadku rzetelnie 1 w nalezyty sposob uzasadnia.

W zwigzku z powyzszym nalezy pozytywnie oceni¢ wigkszo$¢ prezentowanych w
pracy konkluzji. Jednoczes$nie, nie kwestionujac wysokiego poziomu rozwazan zawartych w
recenzowanej pracy, mozna zaprezentowa¢ pewne uwagi krytyczne lub polemiczne.
Wynikaja one z wielo$ci podejmowanych w pracy watkow rozwazan i pojawiajacych si¢ na
ich tle kontrowersji, stanowigc jednocze$nie przejaw dyskursu naukowego.

Interesujace sa, majace walor informacyjny, uwagi dotyczace genezy i znaczenia
gospodarczego posrednictwa (s. 44-53). W tym zakresie Doktorant wskazal na wystgpujace w
prawie rzymskim instytucje: postanca, zlecenia (mandatum) oraz kontrakt estymatoryjny
(aestimatum). Przedstawil znaczenie wykreowania instytucji zastgpstwa bezposredniego, w
tym pelnomocnictwa, dla wykorzystania posrednictwa w obrocie prawnym. Odniost si¢ do
poczatkowych regulacji umoéw komisu, spedycji, a takze wyksztalconych w praktyce
rodzajow posrednikoéw handlowych (np. ajentéw, faktorow czy maklerow). Przedstawit
uregulowane w prawie niemieckim: umowe maklersky, a takze status agenta handlowego,
maklera handlowego oraz komisanta. Odniost si¢ tez do charakterystycznej dla regulacji w
XX wieku specjalizacji posrednictwa. Biorgc pod uwage beneficjentow wykorzystania
posrednictwa Doktorant trafnie zwrdcit uwage na dwa jego modele: zbywcezy (sprzedazowy)
oraz nabywczy. Na akceptacj¢ zastuguja tez rozwazania poswiecone znaczeniu posrednictwa
w aspekcie jego wplywu na rozwo6j gospodarki. Ciekawe sg roOwniez spostrzezenia odnoszace
si¢ do cech, jakie charakteryzuja wspolczesne posrednictwo.

Podkreslenia wymaga wnikliwa analiza uméw o posrednictwo uregulowanych w
kodeksie zobowiagzan 1 w kodeksie handlowym, przy uwzglednieniu zasady dualizmu prawa
cywilnego i prawa handlowego, a w konsekwencji dualizmu regulacji kodeksowych w
miedzywojennym prawie prywatnym. Jako umowe dotyczaca posrednictwa nalezaca do
obrotu powszechnego poddano analizie umowe o posrednictwo uregulowang w art. 517 i n.
KZ, wskazujac jednocze$nie na mozliwos$¢ jej zawarcia takze w obrocie handlowym.
Natomiast wsréd umoéw zaliczonych do czynnosci handlowych przedstawiono umowe
ajencyjng (art. 568 1 n. KH) oraz umowe¢ komisu (art. 581 i n. KH). Przeprowadzone
rozwazania uzupetnione zostaly charakterystyka umowy zlecenia (art. 498 i n. KZ). W tym
kontekscie podkres§lenia wymagaja szerokie rozwazania odnoszace si¢ do zakresu i charakteru

swiadczenia posrednika, obejmujgcego nastreczanie sposobnosci do zawarcia umowy albo



posredniczenie w jej zawarciu i odroéznienia tych dwoéch sfer dziatania (s. 57). Obie kategorie
czynno$ci trafnie zaliczono do majacych charakter faktyczny, przyjmujac za kryterium
rozrdznienia oddzialywanie na potencjalnego kontrahenta przyrzekajacego wynagrodzenie.
Zwrocono tez uwage na sposob uregulowania umowy o posrednictwo sugerujacy jej
jednostronnie zobowigzujacy charakter i problem zobowigzania si¢ posrednika do podjecia
dzialan, jednocze$nie wskazujac jako argument przemawiajacy za jej dwustronnie
zobowigzujagcym charakterem istnienie obowigzku lojalnosci po stronie posrednika.
Doktorant uznal, ze nie jest to samodzielne $wiadczenie glowne, jest obowigzkiem
uzupetniajacym tres¢ umowy o posrednictwo z mocy prawa oraz wynika on z samej natury
umowy (s. 62). W interesujacy sposob scharakteryzowana zostata rowniez umowa ajencyjna.
W tym zakresie Doktorant uznal, ze pomimo zawartego w art. 568 KH sformulowania
wskazujacego na posredniczenie agenta lub zawieranie uméw w imieniu dajacego zlecenie,
swiadczenie ajenta nie moglo ogranicza¢ si¢ wylacznie do skladania o$wiadczen woli w
imieniu dajacego zlecenie. Jednoczesnie podzielit poglad o statosci dziatan ajenta, zarowno w
zakresie posredniczenia, jak i zawierania uméw w imieniu dajacego zlecenie (s. 68). Rowniez
w odniesieniu do tej umowy uznal istnienie po stronie ajenta obowigzku lojalnosci,
uzasadniajagc swoje stanowisko podobienstwem do umowy o posrednictwo (s. 69). W
odniesieniu do umowy komisu rozwazania prowadza Doktoranta do wniosku, ze mimo braku
stosownego uregulowania, wynikalo z niej zobowigzanie komisanta do posrednictwa w
rozumieniu art. 517 KZ. Okoliczno$§¢ ta z kolei stata si¢ podstawa twierdzenia o
spoczywajacym na komisancie obowigzku lojalnosci (s. 74).

Charakteryzujac umowe zlecenia Doktorant zwrocit uwage, ze jej przedmiot,
obejmujac zobowigzanie do dokonania dla dajacego zlecenie okreslonej czynnosci (faktycznej
lub prawnej), potencjalnie miescit w sobie czynnosci zaliczane do posrednictwa w rozumieniu
art. 517 KZ (s. 79). Jednocze$nie dokonatl analizy przypadkéw, gdy podstawa czynno$ci
mieszczacych si¢ w ramach szeroko rozumianego posredniczenia mogta by¢ umowa zlecenia.
Ich konsekwencja jest wniosek, ze przepisy o umowie zlecenia uzupehiaty system umoéow z
zakresu posrednictwa, znajdujac zastosowanie do stosunkéw prawnych o takim charakterze,
nieobjetych przepisami o umowie o posrednictwo, ajencyjnej i komisu. Dodatkowo miaty
zastosowanie do umow o posrednictwo, w ktorych przyjmujacy zlecenie zobowigzywat si¢ do
posredniczenia (s. 82). Szczeg6lny charakter tej umowy, jako nalezacej do grupy umow o
posrednictwo, wyrazat si¢ w szerokim zakre$leniu $wiadczenia przyjmujacego zlecenie, ktore
miescito w sobie rowniez czynnosci faktyczne nalezace do posrednictwa w rozumieniu art.

517 KZ (s. 86).



Wyczerpujaco scharakteryzowany zostal sposob uregulowania umowy agencyjnej w
kodeksie cywilnym. Rozwazania poswigcone $wiadczeniu agenta prowadzg Doktoranta do
trafnego wniosku, ze ,,posredniczenie” na gruncie art. 758 KC nalezy rozumie¢ szeroko i
obja¢ tym pojeciem dokonywanie przez agenta wszelkich czynnosci faktycznych
zmierzajacych do zawarcia umowy przez dajacego zlecenie i osobg trzecig (s. 93-94).
Natomiast odno$nie do $wiadczenia agenta w postaci zawierania umow w imieniu dajacego
zlecenie Doktorant opowiada si¢ za pogladem zakladajacym, ze dzialanie agenta nie moze
ogranicza¢ si¢ wylacznie do wystepowania w charakterze zastepcy bezposredniego 1 musi
obejmowaé réwniez czynnosci z zakresu posredniczenia (s. 95-97). Tym samym na tle
umowy agencyjnej Doktorant rozumie ,,zawieranie umoéw” wasko, sprowadzajac je do
zlozenia przez agenta stosownych oswiadczen woli w imieniu dajacego zlecenie. Pomija w
tym zakresie znaczenie zmiany ustawowego ujecia umowy agencyjnej w poréwnaniu z jej
definicja z art. 568 KH (zmiana ,,Jub” na ,,albo”). Jednoczes$nie wskazuje, ze za uznaniem
dokonywania czynno$ci faktycznych jako istoty posrednictwa przemawia uksztattowanie
$wiadczenia posrednika na gruncie nieobowigzujacych przepisOw o umowie o posrednictwo.
Dodatkowo odnosi ceche¢ statosci do posredniczenia przy zawieraniu umow i posredniczenia
powigzanego z zawieraniem umow, mimo tego ze uzycie w przepisach formy ,,zawieranie”
sugeruje powtarzalno$¢, a tym samym stalo$¢ tych czynnosci. Brakuje wigc pewnej
konsekwencji w stosowaniu wyktadni historyczne;.

Pozytywnie oceni¢ nalezy rozwazania odnoszace si¢ do obowiazku lojalnosci stron
umowy agencyjnej. Jednak nie przekonuje twierdzenie, ze ustawa w wigkszym stopniu
doprecyzowuje obowigzek lojalnosci po stronie dajacego zlecenie. Nie jest konsekwentne
réwniez z jednej strony twierdzenie, ze zasada lojalnosci powinna obowigzywac tym mocniej,
im bardziej dany podmiot wkracza w sfer¢ prawng innego podmiotu, a z drugiej strony
wskazanie na wigksze oddziatywanie dajacego zlecenie na agenta z uwagi na jego przewage
ekonomiczng (s. 103). Wicksza sita ekonomiczna nie oznacza, ze to dajacy zlecenie wkracza
w sfere prawng agenta silniej niz agent, ktory moze wplywac na ksztalttowanie sfery prawne;j
dajacego zlecenie.

Wysoki poziom prezentuja tez rozwazania poswigcone umowie komisu. Jednak nie
jest precyzyjne zakwestionowanie pogladu wykluczajagcego mozliwo$¢ uznania za umowe
komisu w sytuacji, gdy komisant nie jest przedsi¢biorcag z powotaniem si¢ na stosowanie do
takiej umowy przepisow o komisie per analogiam (s. 108). Tymczasem mozliwos¢
zastosowania do takiej umowy przepisOw o komisie na zasadzie analogii nie powoduje, ze

staje si¢ ona umowg komisu. W odniesieniu do uwag poswieconych $wiadczeniu komisanta



nie wydaja si¢ trafne niektore argumenty przemawiajace za uznaniem, ze jego glowne
zobowigzanie obejmuje obowigzek podjecia czynnosci faktycznych prowadzacych do
zawarcia umowy sprzedazy. W szczego6lnosci dotyczy to wskazanego uprawnienia, a w
pewnych przypadkach obowigzku sprzedazy rzeczy narazonej na zepsucie, czy obowigzek
zbadania rzeczy przyjmowanej przez komisanta w celu sprzedazy (s. 113). Doktorant
jednoczes$nie uznaje, ze pozostate obowiazki z tym zakresie wywodza si¢ z istoty umowy
komisu oraz wynikajgcego z niej obowigzku lojalnosci. Wskazane argumenty obejmujg: istote
1 cel umowy komisu jako nalezacej do umow z zakresu posrednictwa oraz potrzebe
odréznienia od $wiadczenia zleceniobiorcy dzialajacego jako zastgpca posredni (s. 114). W
konsekwencji, bioragc pod uwage ustawowa definicje umowy komisu, Doktorant uznaje, ze
obowigzek posredniczenia wynika w tym przypadku z samego zobowigzania komisanta do
kupna lub sprzedazy rzeczy ruchomych, a tym samym ze zobowigzania do zawarcia umowy
(umow) sprzedazy w charakterze zastepcy posredniego. W zwigzku z tym w przypadku
umowy komisu zawarcie zleconej umowy Doktorant rozumie szeroko, jako obejmujace
rowniez czynnosci z zakresu posredniczenia. Powstaje wieC pytanie o uzasadnienie
odmiennego traktowania zobowigzania do zawarcia umowy na tle umowy agencyjnej. Pytanie
to odnies¢ nalezy tez do umowy zlecenia, ktére obejmuje zobowigzanie do dokonania
czynnos$ci prawnej dla dajacego zlecenie i ustawa, tak jak w odniesieniu do komisu, nie
przewiduje wprost obowigzku zleceniobiorcy podejmowania czynno$ci posredniczenia.
Jednak wobec zlecenia Doktorant uznaje, ze nie moze ono obejmowac zobowigzania do
posredniczenia, argumentujac to brakiem mozliwosci zobowigzania si¢ przez zleceniobiorce
do dokonania czynnosci faktycznej 1 wskazujac na potrzebe Scislego rozumienia pojecia
,»CZynnos¢ prawna” (s. 118).

Wysoko oceni¢ nalezy rozwazania na temat odpowiedniego zastosowania przepisow o
zleceniu do nienazwanych umow o posrednictwo i mozliwosci stosowania do nich na
zasadzie analogii przepisOw odnoszacych si¢ do umow nazwanych, wzbogacone szerokim
odwotaniem si¢ do orzecznictwa, zwlaszcza Sadu Najwyzszego. Zgodzi¢ si¢ nalezy z
prezentowanymi uwagami dotyczacymi relacji pomigdzy stosowaniem do umowy o
posrednictwo (zwykte) art. 750 KC a wykorzystaniem per analogiam przepisow dotyczacych
umowy najbardziej zblizonej, czyli w zasadzie umowy agencyjnej. Podkreslenia wymagaja
tez uwagi na temat przepisow, ktore powinny znalez¢ zastosowanie do nienazwanych umow o
posrednictwo obejmujacych zastepstwo.

W konsekwencji w zaprezentowanych wnioskach Doktorant stanowczo opowiada si¢

przeciwko zaliczeniu umowy zlecenia do umoéw o posrednictwo, wskazujac, ze rezim prawny



tej umowy nie odpowiada charakterowi stosunkéw prawnych z tego zakresu. W tym miejscu
ponownie pojawia si¢ pytanie o uzasadnienie odmiennego traktowania zobowigzania do
zawarcia umowy (zawierania umow) na podstawie umowy agencyjnej, umowy komisu i
dokonania czynno$ci prawnej, w szczegolnosci zawarcia umowy, nha podstawie umowy
zlecenia i przyjecia waskiego rozumienia zastgpstwa prawnego W przypadku umowy
agencyjnej i zlecenia, jako dotyczacego tylko dokonania czynno$ci prawnej, a Szerokiego,
obejmujgcego posredniczenie, W odniesieniu do umowy komisu, a takze uméw maklerskich
(brokerskich). Ponadto nie przekonuje argument uzasadniajgcy negowanie mozliwosci
zaliczenia zlecenia do umow o posrednictwo dotyczacy sposobu ksztaltowania wysokos$ci
wynagrodzenia. W ramach uregulowania zlecenia na gruncie kodeksu zobowigzan rowniez w
razie nieustalenia wysoko§ci wynagrodzenia w umowie nalezalo si¢ zleceniobiorcy
wynagrodzenie okre$lane stosownie do nakladu pracy. Jednoczes$nie nie stanowito to
przeszkody w zaliczeniu tej umowy do kategorii uméw o posrednictwo. Pewien brak
konsekwencji w tym zakresie wyraza si¢ w tym, ze Doktorant z jednej strony uznaje, ze
przeciwko zaliczeniu zlecenia do umoéw o posrednictwo przemawiaja przede wszystkim
zasady wynagrodzenia zleceniobiorcy (np. s. 278), z drugiej stwierdza, ze sposob ustalenia
wynagrodzenia posrednika moze by¢ okreslony odmiennie niz w modelu charakterystycznym,
a sposob uksztaltowania wynagrodzenia stanowi wylacznie pomocniczy argument
kwalifikacyjny (s. 281) 1 wskazuje argumenty przeciwko uznaniu, ze wynagrodzenie
prowizyjne stanowi differentia specifica umow o posrednictwo (s. 284).

Podkreslenia wymagaja rozwazania poswigcone pozakodeksowym umowom o
posrednictwo. W tym zakresie Doktorant dokonat przede wszystkim zestawienia
przewidzianych w przepisach szczeg6lnych wyspecjalizowanych uméw agencyjnych. Trafnie
wskazal, ze opieraja si¢ one na kodeksowej konstrukcji umowy agencyjnej oraz przedstawit
wspolne cechy regulacji takich uméw. Prawidtlowo wyodrebnil dostosowanie praw i
obowigzkow stron umowy do specyfiki danej branzy, modyfikacje innych elementéw niz
zobowigzanie gldéwne posrednika, dodatkowe obowigzki posrednika dotyczace umow, przy
ktérych posredniczy oraz wzbogacenie cywilnoprawnej regulacji tych uméw o elementy
publicznoprawne (s. 139 i n.). W interesujacy sposob ujal zastrzezenia wobec sposobu
uregulowania takich uméow, wskazujgc zwlaszcza na brak konsekwencji w samym sposobie
ich zdefiniowania.

Na uwage zasluguja tez rozwazania na temat uméw maklerskich (brokerskich), ktore
stusznie rozpoczynaja si¢ od wyjasnienia zagadnien terminologicznych dotyczacych

stosowania poje¢ ,;makler” i1 ,,broker”. W usystematyzowany sposob Doktorant przedstawit
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istote poddanych analizie uméw maklerskich oraz majacy do nich zastosowanie rezim
prawny. Przytoczone ich definicje prowadza Doktoranta do wniosku, ze elementem
przedmiotowo istotnym tych uméw jest zobowigzanie maklera do posredniczenia, cho¢ nie w
kazdym przypadku wynika to ze sposobu uregulowania, gdy przepisy wskazuja na
zobowigzanie do =zawierania umoOw nabycia lub zbycia albo na zobowigzanie do
przyjmowania zlecen nabycia lub zbycia. Przedstawiono tez zagadnienie jednorazowosci
(dorywczos$ci) dziatania maklera, jego samodzielnos$ci, bezstronno$ci, niezalezno$ci i
profesjonalizmu, a takze wynagrodzenia naleznego maklerowi. W tym zakresie nie s3
precyzyjne rozwazania dotyczace odplatnosci dzialania maklera, w ramach ktérych Doktorant
stwierdza, ze wynagrodzenie nie stanowi cechy typowej uméw maklerskich, a nastepnie
uznaje, ze dziatanie za wynagrodzeniem pozostaje cechg wszystkich maklerow (s. 160-161)
oraz ze o istocie tych umow decyduje posredniczenie za wynagrodzeniem. Powstaje tez
pytanie o podstawe twierdzenia, ze wynagrodzenie to ma najczesciej charakter prowizyjny (s.
162). Jezeli uwagi te odnoszg si¢ z jednej strony do konstrukcji umowy, z drugiej do praktyki
obrotu, nalezatoby uczyni¢ stosowne zastrzezenie. Skoro rozwazania zawarte w pracy
odnoszg si¢ do prawnej konstrukcji uméw o posrednictwo, o charakterze umowy nie
przesadza praktyka jej ksztaltowania w zakresie regulacji dyspozytywnych.

Ciekawe s3 rowniez rozwazania poswigcone umowie o posrednictwo w obrocie
nieruchomos$ciami, cho¢ zastrzezenie budzi twierdzenie, ze wynagrodzenie prowizyjne w
takiej umowie jest jedng z cech charakterystycznych dla umow o posrednictwo (s. 171) wobec
braku takiego ustawowego uksztattowania zasad wynagradzania posrednika w obrocie
nieruchomos$ciami. Ponadto interesujgco przedstawiono istot¢ umowy o posrednictwo kredytu
hipotecznego. Jednak nie sg przekonujace uwagi dotyczace objecia tym posrednictwem
zobowigzania do zawarcia umowy o kredyt w imieniu konsumenta wobec ustawowego
wskazania na zawieranie takich uméw w imieniu kredytodawcy, czy tez kwestionujace
mozliwos¢ objecia posrednictwem tylko zobowigzania do zawarcia takiej umowy. W tym
zakresie w nieuzasadniony sposob Doktorant uznaje mozliwo$¢ uznania zawarcia umowy
przez prokurenta (réwniez lacznie z czlonkiem zarzadu kredytodawcy) za dziatanie
jednoczesnie kredytodawcy i posrednika (S. 177), chociaz posrednik musi w tym przypadku
dziata¢ jako przedsiebiorca 1 spelnia¢ okreslone w ustawie warunki dzialalnos$ci
reglamentowanej. Na marginesie powstaje tez pytanie o uzasadnienie pomini¢cia w pracy
statusu posrednika kredytu konsumenckiego i umowy stanowigcej podstawe jego dziatania.

Na pozytywna ocen¢ zastuguja poczynione w rozprawie uwagi na tle pordwnania

umow o posrednictwo z innymi umowami, obejmujacymi zlecenie, umowe dystrybucyjna,
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franchisingu, akwizycyjna, dystrybucj¢ ubezpieczen oraz umowy o doradztwo. Zwracaja
uwage zwlaszcza szerokie uwagi majace na celu wykazanie, ze umowa zlecenia nie moze
zosta¢ zakwalifikowana jako nalezaca do grupy umow o posrednictwo. Na marginesie mozna
zaznaczy¢, ze w odniesieniu do umowy dystrybucyjnej nawigzano do rozporzadzenia KE nr
330/2010, natomiast pomini¢to regulacje prawa krajowego zawarte w rozporzadzeniu
wykonawczym do ustawy o ochronie konkurencji i konsumentéw (aktualnie z dnia 22 maja
2023 r., poprzednie z dnia 30 marca 2011 r.) w sprawie wylgczenia niektoérych rodzajow
porozumien wertykalnych spod zakazu porozumien ograniczajacych konkurencje. Z
zaprezentowanych uwag wynika, ze zdaniem Doktoranta cel w postaci dystrybucji dobr nie
stanowi elementu decydujacego o zaliczeniu umowy do umoéw o posrednictwo. Wskazuje tez
roéznice dotyczace celu spoteczno-gospodarczego, dziatania dystrybutora i1 franchisingodawcy
we wlasnym imieniu i na wlasny rachunek, czy rodzaju osigganej korzy$ci, zwracajac
jednocze$nie uwage na pewne elementy wspolne tych uméw. Rozwazania te prowadza do
trafnego uznania, ze umowy te odbiegaja od tradycyjnego ujecia umow o posrednictwo. W
petni podzieli¢ nalezy krytyczne uwagi dotyczace terminologii uzytej w ustawie o dystrybucji
ubezpieczen (s. 206, 210), przy czym juz sam tytul ustawy budzi powazne zastrzezenia. Na
jej tle niewatpliwie posrednictwo ubezpieczeniowe stanowi jeden z przejawow tej
dystrybucji. Na aprobate zastuguja tez uwagi dotyczace uméw o doradztwo oraz analiza cech
odrézniajacych je od uméw o posrednictwo, zwlaszcza w zakresie charakterystycznych dla
nich §wiadczen stron.

Bardzo interesujgce sa rozwazania poswig¢cone rodzajom uméw o posrednictwo.
Jednakze w odniesieniu do podzialu na umowy o posrednictwo w znaczeniu szerokim i
waskim trudno zgodzi¢ si¢ z pogladem, ze umowy o posrednictwo moga zawiera¢ ,,roOwniez”
zobowiazanie do dziatania w charakterze zastepcy, albo ze zastgpstwo w takich umowach ma
charakter ,,uboczny”, czy tez ,,uzupetnia posredniczenie” (s. 233). Wydaje si¢, ze taka teza
jest zbyt daleko idaca, biorgc pod uwage przedstawiong w pracy analize¢ konstrukcji umow
zaliczanych do posrednictwa. W zdecydowane] wigkszosci ich normatywne uksztattowanie
zaklada przede wszystkim zastepstwo, co zreszta odpowiada celowi, jaki umowy te maja
peli¢ w obrocie. Dotyczy to agencji przedstawicielskiej, komisu oraz uméow maklerskich:
morskiej, w obrocie instrumentami finansowymi czy w obrocie towarami gietdowymi.
Przepisy prawa wyjatkowo expressis verbis stanowig o czynno$ciach polegajagcych na
posredniczeniu. Zgodzi¢ si¢ natomiast nalezy wnioskami w zakresie pordwnania
posrednictwa do dziatania organu czy postanca, cho¢ pewne zastrzezenia moze budzi¢

twierdzenie o zblizonym charakterze dziatania postanca do posrednictwa sensu stricto.
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Podzieli¢ nalezy przyjete w pracy kryterium podziatu posrednictwa na handlowe i
nichandlowe oraz zakwalifikowanie jako posrednictwa handlowego umoéw, w ktérych
posrednik jest przedsigbiorcg i zawiera umowe w tym charakterze (s. 242). Pewien niedosyt
pozostawiajg uwagi po$wiecone posrednictwu stalemu i dorywczemu, w ktorych zabrakto
odniesienia si¢ do konstrukcji zobowigzania trwatego (ciaglego). Ciekawe s3 rozwazania
dotyczace wyodrebnienia posrednictwa zaleznego i niezaleznego, w ramach ktorych analiza
poszczegbdlnych cech dziatania posrednika prowadzi do wniosku, ze elementami
decydujacymi o zakwalifikowaniu umowy w takim ujeciu s3: zakres polecen wigzacych
posrednika, bezposrednie zaangazowanie w dziatalno$¢ dajacego zlecenie, staty lub dorywczy
charakter dzialania posrednika oraz poziom wymaganego od niego przez ustaweg
profesjonalizmu (s. 258). Cickawe i trafne sg tez spostrzezenia Doktoranta odnoszace si¢ do
wyodrebnienia nazwanych i nienazwanych umow o posrednictwo, umow o posrednictwo
ogolne i szczegodlne, a takze posrednictwa zbywczego 1 nabywczego.

Podsumowujac nalezy przede wszystkim podkresli¢ duze zaangazowanie Doktoranta
W przygotowanie recenzowanej pracy, a takze wysoki poziom zawartych w niej rozwazan.
Przedstawione zastrzezenia nie umniejszaja jej wysokiej oceny. Doktorant w sposdb
klarowny sformutowat pytania badawcze i dokonat wnikliwej analizy wskazanych w nich
zagadnien, wykorzystujac bogatg literatur¢ przedmiotu oraz orzecznictwo. Nalezycie
uzasadnil prezentowane w pracy wnioski dotyczace uméw o posrednictwo de lege lata oraz
postulat de lege ferenda uregulowania w kodeksie cywilnym umowy o posrednictwo. Wysoko
oceni¢ nalezy opracowany przez Doktoranta i1 przedstawiony w pracy projekt przepisow
dotyczacych takiej umowy wraz z wyczerpujagcym uzasadnieniem. Podkreslenia wymagaja
tez uwagi Doktoranta dotyczace oceny koncepcji uregulowania uméw posrednictwa przyjetej
w Akademickim Projekcie Kodeksu Cywilnego. Zawarte w pracy rozwazania prezentujace
wyniki badan Doktoranta maja niewatpliwie oryginalny i tworczy charakter oraz stanowia

wartosciowy wktad do dyskusji na temat wyodrebnienia 1 charakteru umoéw o posrednictwo.

V1. Konkluzja.

W konkluzji, z pelnym przekonaniem stwierdzam, Ze recenzowana rozprawa mgr.
Adriana Zbrojewskiego stanowi oryginalne rozwigzanie problemu naukowego oraz wykazuje
ogb6lng wiedze teoretyczng kandydata w dyscyplinie naukowej nauki prawne, a takze
umiejetno$¢ samodzielnego prowadzenia pracy naukowej, a tym samym odpowiada
warunkom dla rozpraw doktorskich, okreslonym w art. 187 ust. 1-3 ustawy z dnia 20 lipca

2018 r. - Prawo o szkolnictwie wyzszym i nauce (tekst jedn.: Dz. U. z 2023 r., poz. 742), w
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zwigzku z czym stanowi podstawe do podjecia dalszych czynno$ci w postgpowaniu w
sprawie nadania stopnia doktora, a nastepnie nadania mgr. Adrianowi Zbrojewskiemu stopnia

doktora nauk spotecznych w dyscyplinie nauki prawne.

Prof. dr hab. Katarzyna Kopaczynska-Pieczniak
Lublin, dnia 15 grudnia 2023 r.
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